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Befektetőinkkel 
együtt növekszünk 



Mik NEM vagyunk? 

• Nem vagyunk étterem ajánló platform 

 

• Nem vagyunk ételfutár 

 

• Nem vagyunk kaja rendelő app 

 

• Nem vagyunk asztalfoglaló rendszer 

 

 



Mik vagyunk – 
mit találtunk ki? 

 mit szeretne enni / mit nem ehet a 
vendég?  

       

 ...és ezt meg is mutatjuk: hol-
mennyiért és mikor? 

 

 



• A Foodyapp 
megtalálható Android 
és iOS telefonokon is. 
 

• A megnyitást 
követően 
megjelennek a 
rendszerben található 
ételek, és az egyes 
éttermek kínálatában 
pedig vízszintesen 
lehet böngészni. 

 
• A térkép nézetben 

pedig láthatóak az 
éttermek, és a 
közelben található 
ikonra kattintva 
megjelenik az adott 
étterem „signature 
dish” ajánlata.  
 
 





Mit nyújtunk a 
felhasználóinknak? 

 előválogatást - gasztroprofil szerinti 
állandó vagy eseti beállítást 

 páros keresést 

 + minden 10.-ik étkezés ingyen  

 



• A gasztro-profil 
beállítást a 
felhasználók a jobb 
felső menüben 
érhetik el. 
 

• Az első halmazban 
azt adják meg, hogy 
milyen „mentes” 
ételeket szeretnének 
látni - a másodikban 
pedig azt, hogy mit 
NE tartalmazzon az 
étel. 
 

• A mentést követően 
már csak az olyan 
ételek jelennek meg, 
amelyek mindkét 
attribútumnak 
megfelelnek. 



• A PÁROS KERESÉS is a 
filterben érhető el. 
 

• Itt a vendégnek pont 
arra a nehézségre 
tudunk megoldást 
adni, amikor két 
ember menne el 
együtt, de az egyik az 
pl. vegetáriánus, a 
másik pedig 
húsimádó. 
 

• A PÁROS KERESÉS 
funkció erre a 
problémára ad 
kényelmes megoldást. 



• A filter a képernyő 
jobb alsó sarkában 
érhető el állandóan. 
 

• Ez a szűrés nem 
befolyásolja a 
korábban beállított 
gasztro-profilt, itt csak 
azt adhatja meg a 
vendég, hogy éppen 
most milyen típusú, 
stílusú és ízvilágú 
ételre vágyik. 
 

• A filter eredménye 
csak az aktuális 
keresést befolyásolja. 



Mit gondoltunk eddig? 

 hogy mi "csak" bevisszük a vendéget 
egy-egy signature dish által, azt nálunk 
fizeti, és a többit ott az étteremben 
rendezi ahogy akarja  

 

 ...de kiderült, hogy ez bonyolult... 

 

 

 



A retorzió nem maradt el: 





Mire jutottunk  
sok étterem tulajdonossal  
és felhasználóval való  
beszélgetés után? 

 változtatni kell az üzleti modellen 

 az in-app fizetés nem olyan kényelmes 
mégsem, mint ahogy azt mi gondoltuk:  
sem a vendégnek, sem az étteremnek 

 

 



Miben tévedtünk? 

 mindenáron benne akartunk lenni a 
tranzakcióban:  

     

 rajtunk keresztül akartunk erőltetni a 
fizetést /ez sem a usereknek, sem az 
éttermeknek nem volt jó  

 

 



Mit nyújtunk az 
éttermeknek? 

 új vendégeket generálunk nekik: akár a 
kihasználatlan idejükben  

 

 + minden 19-ik vendég után 
önköltségen kifizetünk nekik egy 
étkezést 

 

 



Mibe kerül ez az 
éttermeknek? 

 200 Ft jutalék per fizetés: mindegy, 
hogy hányan vannak és mennyiért 
fogyasztanak; de minimum 2000 Ft-ért  

 + egy minimális havi adminisztrációs fix 
díj (csomagtól függően)   

 + egy ingyen étkezés minden 20-ik 
odavitt vendég után.  

 





Hogyan számolunk 
el egymással? 

 QR kód leolvasásával igazolja a vendég, 
hogy fogyasztott, mi ez alapján 
számlázzuk le a 200 Ft-okat az 
éttermeknek:  

 a QR kódot pedig a fizetőpincér mutatja 
meg a vendégnek 2000 Ft fogyasztás 
felett  



Mi a hosszútávú 
víziónk? 





Augmented reality  
(PokemonGO) 



• vidéki éttermek 
bekapcsolása 

 
• étel & user adatbázis 

fejlesztés 
 

• turisztikai smartcity 
projekt: étel-géntérkép 
 

• gasztro-profil találatok 
alapján történő 
ismerkedési lehetőség  
 
 
 





LEGYÜNK EGYÜTT SIKERESEK! 

 

KÖSZÖNJÜK A FIGYELMET 


