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• agoda  - új lehetőség új piacok elérésére 

• ügyfeleink foglalási szokásai 

• az online együttműködések lehetőségeinek 
kiaknázása 

 

agenda 



• 37 nyelven elérhető felület • növekedésünk meghaladja az iparág átlagát 

Agoda Search Volume Growth relative to Travel Industry Category 
The numbers on the graph reflect how many searches have been done 
for a particular term, relative to the total number of searches done on 
Google over time. 
http://www.google.com/support/insights//bin/answer.py?answer=87285 
 
 

agoda: partner a növekedésben 

http://www.google.com/support/insights/bin/answer.py?answer=87285


agoda ügyfelek 

Ügyfeleink 60%-ban a gyorsan fejlődő APAC piacokról származnak 
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agoda ügyfelek 



agoda ügyfelek - Magyarország   



 

agoda LOS - Magyarország 



agoda Lead Time - Magyarország 



Hogyan optimalizálhatjuk online 

együttműködésünket? 
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Gyenge minőségű tartalom 

Előnytelen nyitókép 

Korlátozott számú képek 

Hiányzó alapadatok 

Hiányos szobatípus 
megjelenítés 



Vonzó nyitókép 

Minőségi és naprakész tartalom 

Szobatípus leírás: 
Méret, fotó, 
szolgáltatások 

Kategória 
Szobák száma 
Elhelyezkedés 
Cím 
Térkép 

Hotel info és leírás 

Hotel képek – 
legalább 15 fotó 



Egyedi értékesítési/vásárlási ösztönzők - Promóciók! 

• Teljes forgalmunk 43 %-a 
promóciókból generálódott 
• Kiemelések 
• Pszichológia 
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Rate Parity Impact 

Lower Rates from Legit OTA’s and Wholesale Rates 

Price Disparity 

Misleading to 
Customers 

Undercut Hotel 
Web Site 

Restrict Online Sales 

Undermine Agoda 
Price Integrity 



Rate Parity Impact 



Merchandising 

Partnerszállodáinkat több, mint 5 millió 

felhasználónak kiküldött heti 

hírleveleinkben promótáljuk 



Célzott hírlevelek - Budapest 

F1 Grand Prix - Olaszország Késői szüret - Japán Budget Budapest - belföld 



Hotel rangsor az agoda-n 

A hotel rangsor az alábbi tényezőktől 
függ: 

 Konverzió 

 Eddig elért forgalom 

 Jutalék 

 Vendégértékelések 

 Paritás 

 Elérhető kapacitás 

 
 
 



Végvári Attila 
attila.vegvari@agoda.com 

Havasi Viktória 
viktoria.havasi@agoda.com 

Razsó Milán 
milan.razso@agoda.com 

Vágvölgyi Valéria 
valeria.vagvolgyi@agoda.com 

agoda market managers 



Köszönöm a figyelmet! 


