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Mit kell mérniük? 
•  Direkt vs. Közvetítő (OTA) 
•  Saját weboldal látogatottsága 
•  Top OTA partnerek forgalma 
•  Az online disztribúció költsége 
•  Online marketing költések ROI-ja 

1. tipp: Ha nem mérjük, nem tudjuk mennyi! 
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Mit kell előre megtervezniük? 
•  Mi az elérendő célunk? 
•  Kik a célcsoportjaink? 
•  Milyen eszközökkel? 
•  Milyen csatornákon keresztül? 
•  Kik a legjobb szakembereink? (belső /külső) 
•  Mekkora az (online) marketing büdzsénk? 
 

 

2. tipp: Tudatos lépések nélkül csak improvizálunk! 
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http://www.thinkwithgoogle.com/tools/customer-journey-to-online-purchase.html 



2. tipp: Tudatos lépések nélkül csak improvizálunk! 
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3. tipp: Vizalítás, Vizualítás, Vizualítás!!! 
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4. tipp: Online Booking Engine + Best Rate Guarantee 
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5. tipp: Mobil optimalizálás és/vagy applikáció? 
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5. tipp: Mobil optimalizálás és/vagy applikáció? 
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•  Revenue & Yield Management 
•  Szállodai Online Marketing 

•  Szállodai Telefonos Szobafoglalás 
•  Szállodai Upselling Technikák 

•  Szállodai Értékesítés 

www.bdoakademia.hu 



 

 

13 

Gyenes Ákos 
+36 70 772 8768 

akos.gyenes@bdo.hu 
www.bdonline.hu 

 


