
B O G Á R  Z O LT Á N ,  D A N U B I U S  H O T E L S







Európai trendek: OTA foglálások arány nő, direkt foglalások rovására 



Hibrid Payment

• 3-5 éve 
• Vendég Booking.com-nak fizet
• Kockázat: végfelhasználói át kontroll

Booking Sponsored Benefit

• Versenyképességi problémák esetén automatikusan aktiválódik
• MI számítja a mértéket (8-9%)
• Feltétele a hibrid payment (bug)



Preferred+

• Meghívásos alapon
• +5% pont jutalék, vendég kapja  (vallet)
• +74% láthatóság, +30% foglalás

(inspired by mirai.com)

Preferred Preferred Plus

Jutalék 16% 21%

Eladások növekedése 30%

Eladások értéke 1 000 000 Ft 1 300 000 Ft

ÁFA/IFA nettó értéken 917 431 Ft 1 192 661 Ft

Bevételi különbség 275 230 Ft

Jutalék 160 000 Ft 273 000 Ft

Valódi jutalékszint 17,4% 22,9%

Jutalék különbség 113 000 Ft

Jutalék% a plusz üzletre vetítve 41,1%

• És nem ez benne a „legördögibb!”



Genius, Genius+ & Genius Dynamic Pricing

• Genius → Genius+ → Genius Dynamic
• +5% pont engedmény a vendégnek
• Dinamikus: mesterséges intelligencia (0-20% minimum)
• Statisztika elszabadult

Risk Free Reservations

• Mindenkire aktiválódott automatikusan, de kikapcsolható
• Nem lemondható foglalásokat 1x lehet módosítani
• Kockázat: band.com? Erős napok védelme?

Native ads (CPC)

• Abszolút újdonság
• Expedia Travel Ads
• 50 cent, max 5 USD naponta
• Szorzók (MLOS)



Genius 15%
• szállások száma 2,5-szeres (vs 2021 július)

Genius dynamic discount: 
• Szállások száma 3-szoros 

Preferred Plus
• egyenlőre alacsony, de növekszik

Mobil rate: 
• a szálláshelyek 2/3-a

GeoRate
• majdnem minden negyedik szálláshely



Optimálisan:
• Csak nálam legyen elérhető a legjobb kondíció

Minimálisan: 
• Nálam is elérhető legyen a legjobb kondíció

Lehetőségek: 
• OTA lezárás erős napokon

• Genius lezárása külső csatornák felé (Metasearch, Affiliate)

• Hibrid Payment kikapcsolása (paritás védelmében)

• No preferred+ program

• No Genius program (brand.com)

• Tesztelni, mérni, tesztelni, mérni!

• Adatalapú döntés




